I. .
advies & tools voor
financiéle dienstverleners

HippoLine Advies & Tools

Voor financiéle dienstverleners die alles willen weten

Wat wordt het marketing- en bedrijfsbeleid voor het komende jaar?
Wie zijn eigenlijk mijn klanten en wat vinden zij belangrijk? Hoe kom
ik tot een inhoudelijke discussie met mijn medewerkers? Hoe leer
ik van het verleden? En hoe zet ik dat om tot meetbare en haalbare
doelen? Allemaal vragen waarbij inzicht in informatie cruciaal is.
HippoLine geeft het antwoord en biedt financiéle dienstverleners
overzicht in de overdaad aan informatie. En dat vooral op een
toegankelijke en intuitieve manier, met kennis van de markt. In
bedrijfsgerichte oplossingen, zonder lange ICT trajecten. U kunt er
direct mee aan de slag.

Dit is HippoLine
HippoLine BV is specifiek opgezet
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kundig en ICT advies en imple-
menteren dit daadwerkelijk in de
organisatie. Onze doelstelling is
om elke organisatie (een stukje) te
verbeteren. Door onze unieke
propositie kunnen we dit statement
waarmaken.

Door op de taartpunten te klikken
wordt de onderliggende informatie
per adviseur zichtbaar

Producten en diensten op maat

HippoLine structureert informatie Bij verschillende producten en
voor financiéle dienstverleners die diensten wordt actuele data uit de
alles willen weten. Maatwerk in informatie-systemen gehaald om
producten en diensten is essenti- vergelijkingen onderling en met

eel, net als de gebruiksvriendelijk- externe data (0.a. Kadaster en CBS

heid van onze oplossingen. data) mogelijk te maken.



Onze producten en diensten in het kort:

1. Hypotheken/Verzekeringen Dashboard en analyse omgeving voor o.a. marketing,
distributie, financién en riskmanagement

2. Klanttevredenheidsonderzoeken, online en offline

3. Vestigingsplaatsonderzoeken
4. Levering kadasterdata (object-, concurrentie- en hypotheekvormdata) in de vorm van
ons Hypotheken Dashboard (abonnement)
5. Benchmarken van intermediairs, vestigingen en/of medewerkers
6. Realiseren van rapportageomgevingen voor intermediairs of vestigingen
7. Performancemanagement implementatie
8. Diverse interactieve hypotheek- en verzekeringtools
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Interactieve tool om te spelen met omzetcijfers

Meer weten?

Benieuwd naar de vele voordelen en
mogelijkheden van HippoLine? Breng
dan een bezoek aan www.hippoline.nl
en maak kennis met ons uitgebreide
producten- en dienstenpakket.

Een persoonlijke afspraak maken kan
natuurlijk ook. Bel 0343 - 44 13 16,

fax 084 — 751 58 92 of stuur een mailtje
naar info@hippoline.nl. We zijn u graag

Seeing is Believing

Bij HippoLine geloven we in wat we
kunnen. Logisch dus, dat we dit graag
bewijzen. Nodig ons uit om de moge-
lijikheden te bespreken en binnen drie
dagen tijd leveren we een oplossing op
maat die direct toegevoegde waarde
biedt op uw eigen data. Geen mooie
verkoopverhalen, maar een praktijkcase

die naadloos aansluit op uw specifieke
vraagstukken. Seeing is Believing!

van dienst.

HippoLine BV is specifiek opgericht door OneLine Business Intelligence en Q-Facts om bedrijfskundige
& IT oplossingen te leveren voor financiéle dienstverleners. HippoLine is ingeschreven bij de KvK onder

nummer 32137536.



